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Hírek  CSR

Henkel- SPAR 
A nevetés gyerekeket gyógyít
A Piros Orr Bohócdoktorok Alapítvány javára 10 forintot ajánl fel a Henkel minden, 
Spar és Interspar üzletláncban eladott Persil és Silan termék kilogrammja, illetve 
litere után. A nevetésnek gyógyító ereje van. Ezt vallják a gyerekkórházak kis páci-
enseit látogató bohócdoktorok, és ezt ismeri el a Henkel is, aki partnerével, a Spar 
üzletlánccal együtt a fogyasztókat is szeretné megnyerni a bohócdoktorok támogatá-
sára, hogy azok minél több beteg gyerekhez vihessék el ezt a gyógyító erőt. l

Tesco 
Elindult az Ability Park roadshow

Több száz szegedi kisiskolás részvételével indult útjára 
a Tesco és az Ability Park közös roadshow-ja, amely  
a „Az év támogatottja 2010” program keretében járja 
az országot 2010 októbere és 2011 júniusa között. 
A roadshow célja, hogy az Ability Park munkatársai 
játékos és szórakoztató formában minél több érdeklő-

dővel ismertessék meg a fogyatékos emberek élethely-
zeteit, ezzel segítve a társadalmi beilleszkedésüket és el-

fogadásukat. l

Procter & Gamble 
Pénzadomány mellett mosószerekkel, samponnal,  
fogkrémmel is segít a vállalat
A Procter & Gamble több mint 21 millió forint értékben ajánl fel pénz- és tárgyi 
adományokat a kolontári és devecseri családoknak. A vállalat 8 millió forintot utal 
át az érintetteket segítő egyesületnek, valamint több mint 13 millió forint értékben 
küld tisztító, tisztálkodó szereket, pelenkát és más termékeket az érintett települések 
lakosainak. l

Praktiker
Segít a vörösiszap károsultjainak

Egymillió forint értékben bizto-
sít tárgyi eszközöket a Praktiker a 
vörösiszap kármentesítéséhez. A Vö-
röskereszt emellett 30-50 százalékos 
árengedménnyel szerzi be a szüksé-
ges árucikkeket a barkácslánctól.
A győri Praktiker áruházon keresz-
tül összesen egy millió forint ér-
tékű adomány jutott el a devecseri 
térségbe, amelyet Magyarország 
történetének eddigi legsúlyosabb 
ipari katasztrófája érte. A Praktiker 
több száz eszközt, köztük lapáto-
kat, talicskákat, védőszemüvegeket, 
kesztyűket, illetve áramfejlesztőt, 
láncfűrészt és magasnyomású mosót 
biztosít a károsultaknak. l

Csak a gazdaságos 
raklapkezelés lehet kifizetődő    

A szabványnak való megfeleléstől füg-
gően beszélünk szabványos, javítandó 
és selejt EURO raklapról. Magyar-
országon jobbára javítható állapotú 
EURO-raklapok vannak forgalomban, 
ezek értéke átlagosan 50 százaléka a 
szabványos EURO-raklapokénak.  
A raklapok fordulónként átlagosan  
5 százalékot amortizálódnak. A terme-
lőknek, az importőröknek és a nagy-
kereskedőknek egyaránt lépniük kell, 
mert árbevételük és árrésük nem bírja 
el a raklapok nem megfelelő kezelésé-
ből eredő veszteségeket.
Magyarországon évente mintegy 3 millió 
új raklapot gyártanak, amelynek felét az 
FMCG-szektor vásárolja meg. Ez az éves 
mennyiség még a használt és kölcsönzött 
raklapokkal egészül ki. Az FMCG gya-
korlatban alapvetően fa raklapok hasz-
nálatosak, de bizonyos árucsoportoknál 
alkalmaznak műanyag vagy fém rakla-
pokat is. Elterjedésüket magas áruk aka-
dályozza, és az, hogy sérülés esetén nem 
javíthatóak. A raklap „csak” egy szállító- 
és tároló segédeszköz, ezért csak annyira 
kell jónak lenne, hogy feladatának meg-
feleljen. Legyen megbízhatóan és biz-
tonságosan használható, ami ugyancsak  
a költséghatékonyság alapja.
Lévai Gábor, Pallet Solution Kft. ügy-
vezetője pozitív változásnak tartja, hogy 
a kereskedők és logisztikai szolgálta-
tók egyre nagyobb hangsúlyt fektetnek  
a raklapok szakszerű minősítésére. 
A piacot érintő változások nem csak a 
raklapok darabszámának növekedé-
sében mutatkozott meg, a minőséggel 
kapcsolatban egyre szigorúbbak a vevői 
igények. Fontos szempont a raklap 
nedvességtartalma, hogy száraz, meg-

felelően hőkezelt és műszárított raklap 
kerüljön a rendszerbe. A nedves raklap 
gombásodik és hosszabb szállítás esetén 
az áru meg is rongálódhat. Ezt a piaci 
igényt felismerve, a Pallet Solution Kft. 
több nagyteljesítményű szárítókamrába 
ruházott be évekkel ezelőtt és jelenleg 
féléves „gombamentes” garanciát bizto-
sít raklapjaira.
A  raklapgyártással és tanácsadással  
14 éve foglalkozó Pallet Solution évente 
mintegy 700 ezer raklapot forgalmaz, 
ebből félmillió saját gyártásban és 200 
ezer raklap importból kerül forgalomba. 
A cég FMCG-szektorbeli partnerei  
a tavalyi évben 300 ezer raklapot vásá-
roltak. Ez a szám az év végéig várhatóan 
10-15 százalékkal fog növekedni – tette 
hozzá.
Ezzel párhuzamosan egyre több vállalat 
használt raklapok használatával igyek-
szik kiadásait lefaragni, ám ez a meg-
oldás a legtöbbször nem hozott költség-
csökkenést.   
A hazai piacon 95 százalékban a fa rak-
lapok a piacvezetők, ezen belül nyárfá-
ból és fenyőből készül a legtöbb raklap. 
Emellett nagy vállalatok belső haszná-
latra vásárolnak műanyag raklapot, és 
egyre nagyobb igény jelentkezik a papír 
raklapokra is. A vállalat jelenleg tárgya-
lást folytat egy svéd céggel egy új gyár-
tási technológia megvásárlásáról, amely 
lehetővé teszi, hogy szelektív hulladék-
ból állítsanak elő préselt raklapot külön-
böző méretekben. 
Számításaik szerint, ezek a raklapok 
jelentős versenytársai lehetnek a 
műanyag és papír raklapoknak az ala-
csony ár és könnyű súlyból fakadóan - 
jegyezte meg Lévai Gábor.
A világ legtöbb országában az ISPM 
15-nek megfelelés igazolása, vagyis a 
raklap hőkezelése a beléptetés feltétele, 
amivel ki tudják küszöbölni a biotikus 
fertőzések elterjedését. A hőkezelést 
csak olyan cégek végezhetik, amelyek az 
adott ország szakhatóságánál regisztrál-
tak és a raklapokba is bele kell sütni a 
hőkezelést végző cég regisztrációs szá-
mát. A rendelet 2005-es bevezetése óta 
az általunk hőkezelt raklapokat tanúsít-
vánnyal látjuk el. l  

 T. M.

Nemcsak több raklap fogy, a minőséggel 

kapcsolatos igények is növekednek.  

Az évente mintegy 3 millió hazai gyártású 

raklap fele az FMCG-szektorban kel el.  

A válság az FMCG szektor minden sze-
replőjét hasonlóan érintette: visszaeső 
forgalom, növekvő fajlagos költségek és 
végeredményben szűkülő realizált nye-
reség. Ahhoz azonban, hogy mindez 
mégse legyen a jövőbeni növekedés 
gátja, egyetlen megfelelő módszer léte-
zik: a hatékonyság növelése. Aki ebben 
jó, az a jövő nyertese lehet! Az első lépés 
a rejtett költségek feltárása és kiiktatása. 
A raklapkezelésben pedig igen magas, 
de elkerülhető veszteségek vannak - véli 
Podmaniczki Mária, a Comitis Tanács-
adó Kft. ügyvezető igazgatója. 
A raklap lényegében egy változó értékű 
áru. Figyelni kell értékének változá-
sát és a mindenkori készlet alakulását. 
Túlságosan sok veszteség keletkezhet 
ezen a területen ahhoz, hogy a vezetés 
ne foglalkozzon rendszeresen a raklap-
egyenlegek vizsgálatával. Az általunk 
kidolgozott és bárki számára alkalmaz-
ható raklap-menedzsment protokoll tar-
talmaz egy felelősségi, egy minősítési és 
egy nyilvántartási rendszert. Mindezek 
helyes és következetes alkalmazásával 
elkerülhetjük a raklapok mozgásából 
származó veszteségek legnagyobb részét 

– jegyezte meg a cégvezető. Mint mondta: 
a Comitis Kft. partnereinek többsége bel- 
és külföldi piacon is tevékenykedő gyártó, 
országos forgalmazó cégek. Különösen 
a külföldi érdekeltséggel rendelkező 
cégeknél alapkövetelmény a megbízható 
raklapkezelés - de a többieknek is érdeke. 
A cégek raklapigényét a termékek és a 
göngyöleg alacsony forgási sebessége 
növeli. A cégeknek azonban már a rak-
lapok vásárlásakor, javíttatásakor is szak-
értelemmel kell eljárniuk. A raklapok 
minősítési elveiről, adminisztrációjáról 
és a raklapegyenlegek vezetéséről ki kell 
képezniük a saját adminisztrációs mun-
katársaikat és a logisztikai szolgáltatójuk 
munkatársait is. 

paletta menedzsment


